新 的 重要 资料 声明 书 对 你 有 甚么 常 助 ? 




















给 准 投 资 者 的 提示 

















































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































为 了 帮助 淮 投 资 者 了 解 投 连 毒 险 产 品 的 特点 和 风险 ， 以 及 加 强 关 注 中 介 
人 的 酬劳， 重要 资料 声明 书 旨 在 以 洲 白 易 明 的 文字 强调 一 些 有 关 投 连天 
险 产 品 的 重要 资料 。 重 要 资料 声明 书 所 列 的 内 容 疗 非 详 如 和 优 遗 ， 亦 不 能 
取代 销售 文件 。 因 此 ， 切 勿 哩 省 重要 资料 声明 书 的 内 容 作 出 投资 决定 。 
你 必须 同时 间 读 销售 文件 ， 然 后 才 决 定 是 否认 购 投 右 恰 险 产 品 。 
以 下 表格 列 出 提示 ， 让 你 明白 重要 资料 声明 书 对 你 有 其 魔 帮 助 。 
重要 资料 声明 书 内 给 淮 投 资 者 的 提示 
的 项 目 
第 1 项 是 询问 你 购 。” |。 一 般 来 这 ， 投 连 恰 险 产 品 普 不通 合 以 下 人 士 : 
里 这 份 投 连 恰 险 保 
单 的 原因 /考虑 因 (i) 不 打算 在 整 段 锁定 期 内 一 直 持 有 保单 ; 
事 o 
(ii) 和 扰 需 要 透 过 购买 投 连 豆 险 产品 以 过 到 投资 
及 保险 (例如 遗产 规划 ) 的 双重 日 标 ; 及 /或 
(iii) 预 计 在 短 至 中 期 内 会 有 流动 资金 需要 。 
由 於 很 多 投 束 夫 险 产品 的 身 故 赔偿 会 受 投资 
险 所 影响 ， a 
资 风 险 影 响 ， 你 应 该 避免 购买 此 类 产品 。 
。 ” 考 厦 从 改 启 克 。 细 阅 销 售 文件 ， 王 同 中 介 人 了 
解 为 何 建议 的 投 连 恰 险 产品 切合 你 的 目标 及 情 
沉 。 
。 得 磊 访 力 契 友 灾 一 训 评 要 才 诺 愉 菇 。 重 要 法 
则 : 如 你 选择 定期 供 款 的 投 连 豆 险 产品 ， 你 必 
须 确 保 你 有 和 能力 站 原意 在 整个 供 款 期 内 缴 付 保 
费 。 如 你 选择 一 次 性 和 缴 付 整 笔 保 费 的 投 右 毒 
险 ， 你 必须 考虑 这 对 你 的 长 期 财政 状 沉 的 影 
刻 。 在 这 两 种 情况 下 ， 你 都 需要 考虑 本 身 的 情 
沉 ， 包 括 你 的 长 期 财务 计划 及 资源 ， 以 及 需要 
保 留 充足 的 流动 资金 以 礁 侍 付 不 时 之 需 等 。 
第 2 项 强调 冷静 期 I。 大 要 筝 琶 惟 超 筋 子 考 庚 从 的 肯 欧 决 牢 '， 原 因 是 
安排 。 你 可 能 会 因 市 值 调整 而 损失 部 分 原 有 投资 
第 3 项 解释 你 艺 没 |j。 对 有 关 的 投 连 豆 险 保单 的 相关 /参考 投资 资 
有 资产 所 有 权 ， 亦 产 ， 你 部 没 有 任何 权利 或 所有 权 “。 了 由 於 你 只 五 







































































重要 资料 声明 书 内 给 准 投 资 者 的 提示 
的 项 目 
不 至 有 投资 回报 保 回 投 巡 玄 险 的 保险 公司 追认 ， 因 此 你 必须 考 上 处 

















有 关 保 险 公 














司 的 信贷 风险 。 





下 要 和 焰 旅 栓 次 保 训 为 文 伯 74H 的 癌 散 灾区 作 


内 决定 。 退 保 褒 








明文 件 列 出 的 是 假设 的 回报 





























， 亚 不 代表 保 


2 EE 补 上 3 你 





























证 的 投资 表现 或 实 降 的 过 往 表 
有 可 能 多 取 较 低 的 回报 苏 至 蒙 




















' 而 仍 会 继续 被 扣除 费用 及 收费 。 























第 4 项 强调 长 期 性 
时 ， 包 括 前 期 收 
费 、 提 早退 保 / 提 取 






























































一 避 允 新 秦 得 所 秀一 页 在 盘 磋 咯 


: 蕃 伪 水 


及 在 贷 牧 筋 、 在 保 鼻 侠 盘 在 络 伺 筋 ( 衣 分 计 
辟 在 保 鼻 郁 雪 表态 1 等 厅 人 居 辟 可 启东 100%6) 及 


























































































































































































































































































































































































































































































































保单 款项 的 收费 及 /或 襄 务 的 房 议 收 鞠 。 
长 期 客户 奖赏 (如 遂 
用 ) 投 达 恰 险 产品 一 般 涉及 长 锁定 期 ， 在 此 期 间 退 
保 或 提取 保 哩 款项 都 可 能 引致 损失 大 部 分 本 金 
“ 及 /或 失去 多 得 红利 的 权利 。 
部 分 投 束 恰 险 产品 涉及 前 期 收费 ， 此 收费 会 减 
少 你 的 投资 金额 。 请 向 中 介 人 查询 通用 於 你 的 
投 连 豆 险 保单 的 前 期 收费 金额 。 
第 5 项 促请 你 注意 闫 历 及 发 萝 太 和 党 族 攻 :六 傅 凝 代 帮 莹 会 骨 尺 人 
费用 及 收费 。 获 。 
第 6 项 列 明 转换 投 完全 明 Sa a 普 、 计 算 方法 、 计 算 
次 选项 可 能 须 支 付 基础 及 比率 (包括 任何 增收 费用 及 收费 的 机 
收费 ， 以 及 投资 风 制 ， 例 如 保单 收费 ) 是 很 重要 的 。 
险 会 因此 而 转变 。 
一 般 来 询 ， 投 连 恰 险 产 品 的 费用 及 收费 纤 构 相 
当 复 杂 : 
学 除了 在 个 别 相 关 基 金 或 参考 基金 层面 的 费 
用 及 收费 外 ， 投 连 盏 险 僵 直接 基金 投资 的 
不 同 之 处 是 前 者 还 有 另 一 层 由 保险 公司 在 
投 连 奏 险 保单 层面 收取 的 费用 及 收费 。 
光 投 连 恰 险 产品 的 费用 及 收费 或 许 不 易 明 
白 , 因为 有 : 
> 种 类 繁多 的 费用 及 收费 ， 而 保险 公司 所 
揉 用 的 名 目 亦 各 有 不 同 (例如 初期 收费 、 
保单 收费 、 供 款 收 费 、 保 哩 费 、 行 政 



























































重要 资料 声明 书 内 
的 项 目 


给 准 投资 者 的 提示 





























费 > 管理 费 等 ) ， 














> ee 法 ( 





能 按 供 款 金 
~ 以 及 

















列 如 费用 及 收费 
额 、 保 哩 户口 价值 等 莉 





























> 不 同 的 收费 时 间 ， 














例如 前 期 收取 (一 般 从 


你 所 支付 的 供 款 金额 在 用 作 投资 之 前 收 











取 )、 分 期 收取 (在 整个 保单 年 


收取 ) ， 
或 退 保 时 收 取 )。 














多 
0 


就 部 分 投 连 盏 险 产 品 而 言 ， 须 






























































回 保险 分 























文 付 的 投 速 恰 险 保 


























颌 可 能 相当 大 。 


由 於 你 所 缴 付 的 部 分 
费用 及 收费 ， 因 此 在 保 










































































的 金额 会 减少 


















































让 低 於 你 所 选取 的 相 
报 。 





日 关 基 金 /参考 基金 的 





: 单 层 面 的 费用 及 收费 纺 


期 内 等 和 额 
以 及 俊 期 收取 (可 能 在 提取 款 





项 


S 司 








共 球 金额 会 店 扣 减 以 支付 
及 单 中 可 用 作 投 资 或 价 
8 投 束 责 除 采 单 的 整体 回报 可 能 


付 








回 


辟 分 页 薄 若 移 庆 必 不 售 兰 攻 放 友 莹 失真 收 焉 玖 


万 及 必 攻 。 


/ 生 剂 下 一 外 人 在 以 闻 卿 巍 角 萝 腿 及 尺 萝 。 


* 销售 及 推广 过 程 中 可 能 会 
换 投 资中 项 的 特点 。 不 过 ， 


















































所 请 








换 投 














次 选项 | 斑 不 是 真正 











要 就 这 种 纲 缚 式 结构 





及 收费 ! 
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要 从 整体 























目 。 
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ho 
































未 必 是 
乎 多 项 因素 而 定 ， 
风险 承受 水 平 及 取 














转换 及 页 选项 或 经 冲 转 换 投资 
里 想 的 做 法 ， 因 为 转 























特 侧 强调 免费 转 
”免费 瑟 
费 ' 因为 你 将 
文 付 各 式 各 样 的 费用 


的 “免费 项 


佑 历 '， 旗 峰 多 议 帮 疯 炊 硼 什 司 旁 党 





考 卡 投 连 岂 险 产品 的 费用 及 收费 
水 平 ， 不 要 只 集中 留意 哩 





歇 选 项 实际 上 




















负 投 次 选项 视 





例如 市 沉 及 你 的 看 法 、 





向 等 。 








$ 
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清楚 了 解 享 有 奖赏 
癌 。 
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红利 的 权利 的 条件 及 时 











重要 资料 声明 书 内 
的 项 目 


给 准 投资 者 的 提示 








第 7 项 提醒 你 查核 
有 关 供 款 假期 的 次 
料 
































入 闽 “人 贷 泊 人寿 筋 ， 的 彰 急 及 父 禹 。 


学 部 分 投 连 恰 险 产品 让 保单 持 有 人 在 符合 指 
明 人 条 件 的 情 沉 下 行使 供 款 假期 , 的 权 
利 ， 但 此 潜 往 往 售 引致 风险 及 后果。 













































































限 
































$ 
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' 供 款 假期 指 客 户 可 在 该 期 天 暂停 供 
款 ， 但 普 不 表示 客户 只 须 在 最 初 的 供 款 期 
内 缴 付 保费 。' 供 款 假期 ， 的 目的 是 让 客户 
订 付 意料 之 外 的 短期 需要 。 
































































































































学 由 於 在 “ 供 款 假期 .期间 ， 会 继续 收取 所 
有 有 关 费 用 及 收费 ， 因此 投 连 恰 险 的 保单 
机 值 可 能 会 大 幅 减 少 ， 享有 奖赏 /红利 的 权 
利 也 可 能 便 受 到 不 利 影响 。 











































































































全 
0 





























一 般 来 褒 ， 如 在 “ 供 款 假期 ， 期 间 保 唱 户 
口 的 价值 跌 至 低 於 茶 个 水 平 (例如 一 个 预 设 
的 最 低 保 单价 值 )， 客 户 将 须 人 恢复 缴 付 保 
费 。 如 客户 未 能 缴 付 保费 ， 投 连 恰 阶 保单 
可 能 便 目 动 提 早 终止 (在 锁定 期 内 亦 须 支付 
提早 退 保 收费 )， 下 可 能 会 失去 所 有 已 付 的 
保费 及 累 算 权益 。 














































































































































































































第 8 项 强调 提早 终 
止 风 险 。 








花 妇 可 庐 成 胞 白 胞 巡 宇 和 终 /上 的 入 次 。 界 例 来 
说 ， 你 的 投 连 喜 险 保单 可 能 会 自动 提早 终止 的 
情况 包括 : 






























































人 你 未 能 支付 定期 供 款 计划 的 保费 ; 或 


学 你 的 保单 纺 值 处 於 十 分 低 或 负数 水 平 (例如 
投资 表现 不 理想 或 行使 供 款 假期 等 )。 


旦 发 生 上 自动 提早 终止 ， 你 可 能 : 
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人 
04 














页 承担 送 用 的 提早 退 保 收费 ( 若 自 动 提 早 终 
止 是 在 锁定 期 内 发 生 ) ; 以 及 


学 失去 所 有 已 付 保费 及 累 算 权益 。 






















































































第 9 项 是 关於 中 介 
人 的 酬劳 。 














中 介 人 可 能 会 因为 投 连 玲 险 产品 带 来 较 高 酬劳 
而 推荐 该 等 产品 ， 而 较 不 顾 意 向 客户 建议 其 他 
醋 旁 较 少 的 金融 产品 。 








































































































重要 资料 声明 书 内 给 准 投资 者 的 提示 
的 项 目 
。 和 衣 订 和 说 每 守 疼 剖 基 昼 交 甸 秦 饼 伦 保 昼 公司 可 
履 厌 鸭 怠 攀 承 殉 或 会 壬 。 你 可 以 将 这 项 资料 与 
银行 就 其 他 投资 产品 可 收取 的 酬劳 加 以 比较 ， 
作为 作出 投资 决定 的 考虑 因素 之 一 。 
其 是 





。 你 可 以 从 不 同 来 源 反 歌 太 恼 帮 天 藻 金 说 此 的 套 承 次 将 ， 例如 投资 者 教 
育 中 心 (网 址 : http://www.hkiec.hk/iec/tc/html/section/index.htm]) 及 
香港 保险 业 联 会 (网 址 : http://www.hkfi.org.hk/b5_homel.asp)。 






























































。 考 碎 雄 做 爸 稻 * 向 中 介 人 查询 遂 合 你 的 目标 及 情况 的 其 他 金融 产品 
以 及 比较 该 等 麻 品 与 投 连 恰 险 产品 的 特 由 、 0 风险 与 利益 
等 。 问 中 介 人 了 解 投 连 恰 险 产品 相对 直接 投资 於 相关 的 投资 资产 及 另 
行 购买 人 恰 保 险 保单 的 利 浆 及 整体 费用 和 与 收费 水 平 。 


。 入 矿 方 篱 得 料及 形 牧 才情 。 细 阅 投 连 恰 险 产 品 销售 文 件 。 仔细 考虑 有 
关 的 投 速 如 险 保 单 是 否 真 的 切合 你 的 长 中 需要 、 风险 承受 水 平 、 和 负担 

能 力 及 其 他 情况 ， 以 及 是 否 有 其 他 金融 产品 会 更 配合 你 的 目标 。 若 你 
不 明白 给 予 你 的 资料 ， 你 有 权 向 中 介入 或 保险 公司 查询 。 
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“如 有 关 的 投 连 在 险 产 品 没有 退 迁 本 金保 证 ， 则 保单 持 有 人 可 能 会 蒙受 遍 损 。 












































